Ratinggespriche: Mit Transparenz kommen Firmen bei Kreditgebern ... http://www.handelsblatt.com/unternehmen/mittelstand/mit-transparen...

Mit Tféinsparenz kommen Firmen bei Kreditgebern gut
an

von Andreas Miinster

Mussen Mittelstandler bei groen Auftragen in Vorleistung treten, wird das oft zum Hindernis. Denn wegen der
neuen Eigenkapitalregeln prifen Banken noch stérker. Eine transparente Darstellung wirkt sich oft positiv aus.

Transparenz kommt nicht nur auf dem Laufsteg gut an, sondern auch bei

Kreditgebern.
Quelle: dpa

Ratingen. Die Wirtschaft erlebt nach der heftigsten Krise seit den 1930er Jahren wieder einen starken
Aufschwung. Die Auftragslage verbessert sich stetig, die beflirchtete Kreditklemme ist nicht eingetreten.
Dieser Aufschwung ist aber fur viele Unternehmen eine Hurde, da der Liquiditatsbedarf zur Vorfinanzierung
von Auftragen drastisch ansteigt. Wird dieses Kapital iber eine Bankfinanzierung beschafft, beginnen oft die
Probleme.

Zum einen fordern strukturiert und sachlich denkende Banker - vor allem seit der Insolvenz der Investmentbank
Lehman Brothers - belastbare und aussagefahige Informationen Giber méglichst einfache unternehmerische
Geschaftsmodelle. Zum anderen werden Kreditinstitute aufgrund der neuen Eigenkapitalregeln nach Basel llI
kiinftig noch stérker die Bonitét Kredit suchender Unternehmen prifen und schlechte Risiken reduzieren.
Unternehmer missen den Banken zukinftig also deutlich mehr Informationen liefern.

Daneben spielen Sicherheiten eine immer gréRere Rolle. Kénnen Unternehmer die erforderlichen
Informationen nicht bereitstellen, droht ihnen die Ablehnung des Kreditantrags oder die Kuindigung
ausgelaufener Kredite. Diesen héheren Anforderungen missen sich die Firmen stellen. Daher sollten sie sich
fur ihr Rating und die Frage, wie sich dieses verbessern l&sst, interessieren und aktiv bei inrer Bank
nachfragen.

Das Rating besteht erstens aus den Unternehmenszahlen der Vergangenheit. Positiv beurteilen Banken vor
allem eine méglichst hohe Eigenkapitalquote, gute Jahresiiberschisse und eine solide Liquiditat. Zweitens sind
die Zukunftsperspektiven wichtig. Diese sollten mit Planzahlen dargestellt werden. Besondere Bedeutung
kommt den sogenannten weichen Daten zu. Diese kann der Unternehmer vielfach selbst beeinflussen,
beispielsweise Uber die Qualitadt des Controllings, die Abhangigkeit von GroRkunden, das
Debitorenmanagement, die interne Unternehmensorganisation und vor allem eine frihzeitig geregelte
Unternehmernachfolge.

Weiche Daten sind besonders wichtig
Uber die weichen Daten kénnen Unternehmer unmittelbaren Einfluss auf ihr Rating und damit auch die Hohe
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des Kreditzinses nehmen. Der Kreditzins besteht einerseits aus einem fixen Teil. Dieser enthélt die Kosten der
Bank dafir, dass sie sich Geld selbst leihen muss, sowie ihre Betriebskosten. Hinzu kommt andererseits ein
variabler Teil. Dieser hangt entscheidend vom Ausfallrisiko eines Kredites und damit vom Unternehmensrating
ab. Je besser die weichen Daten sind, desto besser wird das Rating bei der Bank - und dementsprechend
biliger der nachste Kredit.

Zur Vorbereitung anstehender Bankgesprache sollten Unternehmer den Jahresabschluss 2010 vorlegen.
Zudem sind Zahlen des ersten Quartals 2011 und ein Ausblick auf das verbleibende Jahr erforderlich. Dazu
gehdren Informationen Uber geplante Investitionen. Ferner sollte die Unternehmensstrategie plausibel
dargestelit und mit Planzahlen inklusive einer Liquiditatsrechnung erlautert werden.

Damit branchenfremde Banker die Informationen richtig beurteilen kénnen, ist es erforderlich, die Entwicklung
des jeweiligen Marktsegments und dessen Entwicklungstendenzen aufzuzeigen. Dazu gehéren Hinweise zu
den Mitbewerbern. Informationen fur Banken sollten grundsétzlich kurz und fur Dritte leicht verstandlich
aufbereitet und méglichst sachlich prasentiert werden.

Andreas Miinster ist freiberufilicher Rating- und Finanzierungsberater.
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